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Better
together

Vratislav JUza novym
Zemskym reditelem
spolecnosti 4fin

Zacatkem prosince se jiz tretim Zemskym reditelem
spoleénosti 4fin stal Vratislav Joza (41). Na povinny
povysovaci vykon | 350 000 obchodnich boduy se

v

slozilo pouhych 23 konzultantd, ktefi psali mésicné
témér 20 000 body, coz je na trhu zcela unikatni.

Co za tak raketovym ristem stoji?

Kdyz se povede spojit ty nejlepsi profesionaly s kvalitni poradenskou praci
atouhou dosdhnout néceho velkého, tak vzniknou nevidané véci. Klicovou
ingredienci Gspéchu byla kvalitni priprava a odhodlani véech ¢lend tymu
dosahnout vytyceného cile. Ktomu si myslim, Ze ndm nahrala i pfiznivéa doba
na trhu finanéniho poradenstviidruhé koronavirové viné navzdory.

S jakym tymem jste na Ospéch dosahl?

Kli¢ je v profesionalité, chceme spolupracovat pouze s experty. Za sledovaci
obdobi bylo téch, ktefi napsali alespon jeden kladny obchodni bod 57, ale
alespon | 000 OB napsalo 46 konzultantd. To znaci prémérnou produkci na
poradce vysoko pres [0 000 OB mésicné. Ve skutecnosti se ale na povinny
povysovaci vykon na zemské feditelstvi | 350 000 OB slozilo pouhych 23
konzultantd, coz znamend mési¢ni promeér na poradce neuvéritelnych vice
nez |19 500 OB. Jsem presvédcen, Ze to je na trhu nevidany fenomenalni
rekord.

Jak dlouho se pohybuijete na trhu financniho poradenstvi a jaka byla vase
cesta k Uspéchu ?

V oboru jsem zacinal v roce 2002 pfi studiu Univerzity Karlovy, naplno jsem
se finan¢nimu poradenstvi zac¢al vénovat od roku 2004. Od pocatku mi vzdy
$lo o kvalitni sluzbu konzultanta smérem ke spokojenym klientdm.

Aby byla mozna duplikace kvality, je tfeba na sobé neustale pracovat
aziskané znalosti a zkuSenosti pak pfedavat dal. Myslim si, ze méme dobre
nabito, mimochodem jsme prvni EFP zemské feditelstvi na nasem trhu. Ato
jsme nazacatku. Neskute¢na produkeni sila celého naseho tymu spojena

s nejvyssim standardem poradenské kvality se teprve projevi

v nasledujicich letech. 2
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Kolik prostredkd klientt nate pod spravou s jakou skladbou portfolia?

Pod sprévou mame pres 400 miliond korun od vice nez 3 000 klientd.
Zatim polovinu produkce tvori hypotéky, 27 % zivotni a nezivotni pojisténi
a20 % investice. Pravé nainvestice klademe posledni léta velky ddraz,
fada konzultantd ma jiz dnes v produkénim portfoliu vice nez 50 % investic
atento trend chceme rozhodné i naddale podporovat, jelikoz budoucnost
vidime jednoznacné ve spravé klienfova majetku.

Co se tim povysenim pro vas méni?

Konecné se mi uvolni ruce v nékterych cinnostech, které budu moci delego-
vat. DOlezité je, aby si dalsi manazerské kompetence osvojili i novi adepfi
do TOP managementu obchodni sité. Ja se budu moci z velké ¢asti
sousttedit na strategii dalsiho rozvoje na trhu finanéniho poradenstvi
avyvoj a podporu modernich nastrojb pro préaci profesionalnich finanénich
poradct pfi dodrzovani nejvyssich standardd poradenské kvality.

Jaké mate dalsi ambice?

Cil je jednoznaény a jdeme za nim spolec¢né s celym tymem 4fin. Byt
leadery frhu vnejvyssi kvalité finanéniho poradenistéime dobre
naslapnuto, tésime se na vysoky meziroé¢ni nardst.
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